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Введение
Прибыль, известнейшая с давних времен категория, получила новое содержание в условиях современного экономического развития страны, формирования реальной самостоятельности субъектов хозяйствования. Являясь главной движущей силой рыночной экономики, она обеспечивает интересы государства, собственников и персонала организации. Поэтому одной из актуальных задач современного этапа является овладение руководителями и работниками, которые заняты в сфере экономики современными методами эффективного управления формированием прибыли и рентабельности  в процессе операционной, инвестиционной и финансовой деятельности организации. 

Грамотное, эффективное управление формированием прибыли и рентабельности  предусматривает построение в организации соответствующих организационно-методических систем обеспечения этого управления, знания основных механизмов формирования прибыли и рентабельности, использования современных методов их анализа и планирования. Для оценки эффективности хозяйственной деятельности используются показатели рентабельности — прибыльнос​ти или доходности его капитала, ресурсов или продукции.

Цель курсовой работы - рассмотрение рентабельности  предприятия металлургической отрасли и проблем ее повышения.
Для достижения указанной цели в работе поставленные следующие задачи:

· определение экономической сущности и значения рентабельности  организации;

· выявление факторов, влияющих на формирование рентабельности  организации;

· дать краткую экономическую характеристику изучаемого объекта исследования;

· анализ показателей оценки рентабельности;

Предмет исследования - рентабельность  организации, сущность, значение и проблемы повышения. 

Объектом исследования является ОАО «Северсталь».
В процессе написания работы автором была изучена нормативно-правовая база по данной тематике, изучены труды отечественных и зарубежных ученых экономистов (монографии, учебники, статьи из периодических изданий). Отметим, что в литературе изучаемая тема освещена достаточно широко и находится в центре экономических исследований, что обусловлено ее актуальностью в современных условиях хозяйствования.

1. Рентабельность предприятий металлургической отрасли: формы, структура,  состав

1.1 Формы рентабельности

Рентабельность — это относительный показатель, определяющий уровень доходности бизнеса. Показатели рентабельности характеризуют эффективность работы предприятия в целом, доходность раз​личных направлений деятельности (производственной, коммерчес​кой, инвестиционной и т.д.); они более полно, чем прибыль, харак​теризуют окончательные результаты хозяйствования, потому что их величина показывает соотношение эффекта с наличными или потреб​ленными ресурсами
. Эти показатели используют для оценки деятель​ности предприятия и как инструмент в инвестиционной политике и ценообразовании.
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Таблица 1.1
Показатели рентабельности
	Показатель (обозначение)
	Формулы для вычисления
	Определение элементов формулы

	Общая рентабель​ность активов (Ra)
	Пб/Аср
	Аср - средняя величина активов предприятия за анали​зируемый период (без учета убытков)

	
	2Пб /( ИБ0+ ИБ1)
	(ИБ0+ИБ1)/2 - средняя стоимость имущества за анализируемый период по балансу предприятия, ИБ – итог баланса предприятия в базовом и отчетном периоде – индексы 0 и 1 определяют значение показателя в базовом и отчетном периоде соответственно

	Чистая рентабельность оборотных активов (чRа)
	Пч/ОАср
	Пч - чистая прибыль предприятия; ОАср – среднее значение величины оборотных активов, данные о которых содержатся во втором разделе актива баланса (IIА)

	
	2Пч/(IIА0+IIА1)
	

	Рентабельность собственного капитала (Rск)
	2Пч/(CK0+CK1)
	CK0 и СK1 - собственный капи​тал предприятия соответственно в начале и в конце отчетного периода

	Рентабельность продукции (Rп)
	Прп/TRп
	Прп - прибыль от реализации продукции; TRп – выручка, полученная в результате реализации продукции

	Чистая рентабельность продаж (Rчп)
	Пч/TR
	

	Рентабельность основной деятельности (Rод)
	Пр/СППТ
	СППТ – затраты на производство и реализацию продукции

	Рентабельность совокупного капитала (Rко)
	Пч/ИБср
	ИБср – средняя величина итога баланса предприятия [ИБср = (ИБ0 + ИБ1)/2]


Если преобразовать данную формулу, умножив и числитель, и знаменатель на выручку от реализации продукции, то она примет следующий вид:

	чRа =
	Пч
	(
	TR
	= Rчп ( Коб.а ,    

	
	TR
	
	ОАср
	


Где Коб.а - коэффициент оборачиваемости активов (Коб.а = TR/ОАср).
Рентабельность активов сравнивается со средней процентной ставкой по заемным средствам (т.е. альтернативной стоимостью). Если при​быль, получаемая на 1 рубль активов, меньше процент​ной ставки по заемным средствам, то можно сделать вывод о недостаточно эффективном управлении акти​вами, поскольку денежные средства, вложенные в активы, при​несли бы больший доход, будучи размешенными, на депозитных счетах в банке
. 

Рентабельность собственного капитала показывает, какую прибыль получает потребительское общество с каждого рубля собственных средств. Данный показатель позволяет оценить эффективность управления авансированным на этапе организации предприятия капиталом. Рост показателя свидетельствует о том, что финансовые менеджеры умело используют привлеченные финансовые ресурсы. 

Капитал, авансированный в активы,  является одной из разновидностей долгосрочных вложений. Для оценки рентабельности долгосрочных финансовых вложений применяются методы приведения финансовых показателей к одному временному периоду. Все доходы, получаемые обществом, должны быть приведены к ценам, сопоставимыми с ценами на момент формирования уставного фонда  (т.е. должны быть пересчитаны). 

Показатель рентабельности продукции пока​зывает, какую прибыль имеет потребительское общество с каждого рубля выручки от реализации продукции и характеризу​ет эффективность основной деятельности. Положительное значение показателя рентабельности продукции свидетельствует об эффек​тивности основной деятельности и о необходимости сохранения производства данной продукции. 

Эффективность затрат на основной вид деятельности и на другие ее виды позволяет сравнить показатель рентабельности основной деятельности. Он показывает удельный вес прибыли от реализации в каждом рубле себестоимости реализованной продукции, служит характеристикой эффективности управления и правильности выбранной стратегии.

Рентабельность совокупного капитала (Rко), при сравнении его значения с величиной Rод, позволяет выявить резервы повышения эффективности работы предприятия. Если Rод окажется больше чем Rко, значит, есть повод задуматься – тот ли вид деятельности следует оставить основным для райпо. Применение данного показателя основано на предположении, что прибыль порождается капиталом и не зависит от стоимости имущества.
Оценка капитала в этом случае прямо зависит от величины чистой прибыли, подтверждая, что капитал — это актив, способный приносить прибыль. 

Недостатком такого подхода надо считать слишком большую условность оценки капитала и ориентацию больше на будущие доходы, чем на реально полученные. Другим важным недостатком показателя рентабельности совокупного капитала является то, что он искажает представление о финансовых результатах потребительского общества в условиях инфляции. Он оценивает эффективность экономической деятельности в зависимости от величины прибыли, полученной за отчетный период, но в будущем предприятие может столкнуться с совершенно новой ситуацией.
1.2 Состав и структура показателей применяемых для расчета рентабельности предприятий
Прибыль (убыток) от реализации продукции (работ, услуг) определяется как разница между выручкой от реализации продукции (работ, услуг) без налога на добавленную стоимость и акцизами и затратами на производство и реализацию, включаемыми в себестоимость продукции (работ, услуг)
.
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плату труда и прибыль. Связь между ними показана на рисунке 1.1.
	Валовой доход

	Материальные затраты
	Оплата труда
	Прибыль

	Издержки производства (себестоимость)
	Чистый доход

	Объем реализации


Рис. 1.1. Себестоимость, валовой доход и прибыль предприятия.

В условиях рыночных отношений, как свидетельствует мировая практика, имеются три основных источника получения прибыли
: 

- первый источник образуется за счет монопольного положения предприятия по выпуску той или иной продукции или (и) уникальности продукта. Поддержание этого источника на относительно высоком уровне предполагает постоянное обновление продукта. Здесь следует учитывать такие противодействующие силы, как антимонопольная политика государства и растущая конкуренция со стороны других предприятий;

- второй источник связан непосредственно с производственной и предпринимательской деятельностью. Практически он касается всех предприятий. Эффективность его использования зависит от знания конъюнктуры рынка и умения адаптировать развитие производства под эту постоянно меняющуюся конъюнктуру. Здесь все сводится к проведению соответствующего маркетинга. Величина прибыли в данном случае зависит, во-первых, от правильности выбора производственной направленности предприятия по выпуску продукции (выбор продуктов, пользующихся стабильным и высоким спросом); во-вторых, от создания конкурентоспособных условий продажи своих товаров и оказания услуг (цена, сроки поставки, обслуживание покупателей, послепродажное обслуживание и т.д.); в-третьих, от объемов производства (чем больше объем производства, тем больше масса прибыли); в-четвертых, от структуры снижения издержек производства;

- третий источник проистекает из инновационной деятельности предприятия. Его использование предполагает постоянное обновление выпускаемой продукции, обеспечение ее конкурентоспособности, рост объемов реализации и увеличение массы прибыли.

Конечным финансовым результатом хозяйственной деятельности предприятия является балансовая прибыль. Балансовая прибыль – это сумма прибылей (убытков) предприятия, как от реализации продукции, так и доходов (убытков), не связанных с ее производством и реализацией
. Под реализацией продукции понимается не только продажа произведенных товаров, имеющих натурально-вещественную форму, но и выполнение работ, оказание услуг. Балансовая прибыль как конечный финансовый результат выявляется на основании бухгалтерского учета всех хозяйственных операций предприятия и оценки статей баланса. Использование термина «балансовая прибыль» связано с тем, что конечный финансовый результат работы предприятия отражается в его балансе, составляемом по итогам квартала, года.

Балансовая прибыль включает три укрупненных элемента: прибыль (убыток) от реализации продукции, выполнения работ, оказания услуг; прибыль (убыток) от реализации основных средств, их прочего выбытия, реализации иного имущества предприятия; финансовые результаты от внереализационных операций.

Прибыль от реализации продукции (работ, услуг) характеризует чистый доход, созданный на предприятии. Остальные элементы балансовой прибыли отражают в основном перераспределение ранее созданных доходов.

Рассмотрим подробно все составные части балансовой прибыли. Прибыль (убыток) от реализации продукции (работ, услуг) – это финансовый результат, полученный от основной деятельности предприятия, которая может осуществляться в любых видах, зафиксированных в его уставе и не запрещенных законом. Финансовый результат определяется раздельно по каждому виду деятельности предприятия, относящемуся к реализации продукции, выполнению работ, оказанию услуг. Он равен разнице между выручкой от реализации продукции (работ, услуг) в действующих ценах и затратами на ее производство и реализацию.

Выручка принимается в расчет без налога на добавленную стоимость и акцизов, которые, являясь косвенными налогами, поступают в бюджет. Из выручки также исключается сумма наценок (скидок), поступающая торговым и снабженческо-сбытовым предприятиям, участвующим в сбыте продукции. Предприятия, экспортирующие продукцию, исключают и экспортные тарифы, направляемые в доход государства. При этом денежные поступления, связанные с выбытием основных средств, материальных (оборотных) и нематериальных активов, продажная стоимость валютных ценностей, ценных бумаг не включается в состав выручки.
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продукции отчетного периода за минусом той части продукции, которая не может быть реализована в конце отчетного периода. Под периодом понимается квартал или год. Состав остатков нереализованной продукции на начало и конец периода зависит от избранного предприятием метода учета выручки – по поступлению денег на расчетный счет (в кассу) предприятия или по отгрузке продукции, расчетные документы по которой предъявлены покупателю.

Прибыль от выполнения работ и сказанию услуг рассчитывается аналогично прибыли от реализации продукции. Формирование выручки тесно связано с особенностями выполняемых работ и услуг и применяемыми формами расчетов.

Прибыль (убыток) от реализации основных средств, их прочего выбытия, реализации иного имущества предприятия – это финансовый результат, не связанный с основными видами деятельности предприятия. Он отражает прибыли (убытки) по прочей реализации, к которой относится продажа на сторону различных видов имущества, числящегося на балансе предприятия.

Предприятие самостоятельно распоряжается своим имуществом. Оно вправе списывать, продавать, ликвидировать, передавать в уставные фонды других предприятий здания, сооружения, оборудование, транспортные средства и другие основные фонды, материальные ценности, полученные в процессе сноса и разборки зданий, сооружений, продавать отдельные объекты, товарно-материальные ценности и другие виды имущества. Финансовый результат имеет место только при продаже перечисленных видов имущества, а также при прочем выбытии недоамортизированных объектов в некоторых случаях. При реализации основных фондов финансовый результат определяется как разница между продажной ценой реализованных на сторону основных средств и их остаточной стоимостью с учетом понесенных расходов по реализации.

Под иным имуществом предприятия понимаются сырье, материалы, топливо, запчасти, нематериальные активы (патенты, лицензии, торговые марки, программные продукты для ЭВМ и т.д.), валютные ценности (иностранная валюта, ценные бумаги в иностранной валюте, драгоценные металлы и природные драгоценные камни, за исключением ювелирных и бытовых изделий и лома таких изделий), ценные бумаги. Разница между продажной ценой этих видов имущества предприятия и их балансовой стоимостью (с учетом понесенных в связи с этим расходов) составляет финансовый результат, влияющий на сумму балансовой прибыли.

Финансовые результаты от внереализационных операций – это прибыль (убыток) по операциям различного характера, не относящимся к основной деятельности предприятия и не связанные с реализацией продукции, основных средств, иного имущества предприятия, выполнением работ, оказанием услуг
. Финансовый результат определяется как доходы (убытки) за минусом расходов по внереализационным операциям.

В состав внереализационных прибылей (убытков) также входит сальдо полученных и уплаченных штрафов, пени, неустоек и других видов санкций (кроме санкций, уплачиваемых в бюджет и ряд внебюджетных фондов в соответствии с законодательством); другие доходы и расходы (убытки, потери).
Далее рассмотрим такой показатель как затраты на производство и реализацию продукции.

Себестоимость продукции - один из важнейших экономических показателей деятельности промышленных предприятий  и объединений, выражающий в денежной форме все затраты предприятия , связанные с производством и реализацией продукции. Себестоимость показывает, во что обходится предприятию  выпускаемая им продукция. В себестоимость включаются перенесенные на продукцию затраты прошлого труда (амортизация основных фондов, стоимость сырья, материалов, топлива и других материальных ресурсов) и расходы на оплату труда работников предприятия  (заработная плата). 

Различают четыре вида себестоимости промышленной продукции. Цеховая себестоимость включает затраты данного цеха на производство продукции. Общезаводская (общефабричная) себестоимость показывает все затраты предприятия  на производство продукции. Полная себестоимость характеризует затраты предприятия  не только на производство, но и на реализацию продукции. Отраслевая себестоимость зависит как от результатов работы отдельных предприятий, так и от организации производства по отрасли в целом. 

Систематическое снижение себестоимости продукции дает государству дополнительные средства, как для дальнейшего развития общественного производства, так и для повышения материального благосостояния трудящихся. Снижение себестоимости продукции - важнейший источник роста прибыли предприятий. 

Затраты на производство промышленной продукции планируются и учитываются по первичным экономическим элементам и статьям расходов. 
Группировка по первичным экономическим элементам позволяет разработать смету затрат на производство, в которой определяются общая потребность предприятия  в материальных ресурсах, сумма амортизации основных фондов, затраты на оплату труда и прочие денежные расходы предприятия . В промышленности принята следующая группировка затрат по их экономическим элементам: 
- сырье и основные материалы, 

- вспомогательные материалы, 

- топливо (со стороны), 

- энергия (со стороны), 

- амортизация основных фондов, 

- заработная плата, 

- отчисления на социальное страхование, 

- прочие затраты, не распределенные по элементам. 

Соотношение отдельных экономических элементов в общих затратах определяет структуру затрат на производство. В различных отраслях промышленности структура затрат на производство неодинакова; она зависит от специфических условий каждой отрасли. 

Группировка затрат по экономическим элементам показывает материальные и денежные затраты предприятия  без распределения их на отдельные виды продукции и другие хозяйственные нужды. По экономическим элементам нельзя, как правило, определить себестоимость единицы продукции. Поэтому наряду с группировкой затрат по экономическим элементам затраты на производство планируются и учитываются по статьям расходов (статьям калькуляции). 

Группировка затрат по статьям расходов дает возможность видеть затраты по их месту и назначению, знать, во что обходится предприятию  производство и реализация отдельных видов продукции. Планирование и учет себестоимости по статьям расходов необходимы для того, чтобы определить, под  влиянием каких факторов сформировался данный уровень себестоимости, в каких направлениях нужно вести борьбу за ее снижение. 
В промышленности применяется следующая номенклатура основных калькуляционных статей: 

1) сырье и материалы 

2) топливо и энергия на технологические нужды 

3) основная заработная плата производственных рабочих 

4) расходы на содержание и эксплуатацию оборудования 

5) цеховые расходы 

6) общезаводские (общефабричные) расходы 

7) потери от брака 

8) непроизводственные расходы. 

Первые семь статей расходов образуют фабрично-заводскую себестоимость. Полная себестоимость складывается из фабрично-заводской себестоимости и внепроизводственных расходов. 

Расходы , включаемые в себестоимость продукции, делятся на прямые и косвенные. К прямым расходам относятся затраты, непосредственно связанные с изготовлением продукции и учитываемые прямым путем по ее отдельным видам: стоимость основных материалов, топлива и энергии на технологические нужды, заработная плата основных производственных расходов и др. К косвенным расходам относятся затраты, которые невозможно или нецелесообразно прямо относить на себестоимость конкретных видов продукции: расходы цеховые, общезаводские (общефабричные), по содержанию и эксплуатации оборудования. 
 предприятий 
Цеховые и общезаводские расходы в большинстве отраслей промышленности включаются в себестоимость отдельных видов продукции путем распределения их пропорционально сумме заработной платы производственных расходов (без доплат по прогрессивно-премиальной системе) и расходам на содержание и эксплуатацию оборудования. 
Например, сумма цеховых расходов за месяц составила 75 млн. рублей, а основная заработная плата производственных рабочих - 100 млн. рублей. Это значит, что в себестоимость отдельных видов продукции цеховые расходы будут включены в размере 75% от суммы основной заработной платы производственных рабочих, начисленной по отдельным видам продукции. 
По статье "Внепроизводственные расходы" учитываются главным образом расходы по сбыту готовой продукции (затраты на тару, упаковку продукции и т.д.) и расходы на научно-исследовательские работы, расходы по подготовке кадров, расходы по доставке продукции на станцию отправления, и т.п. Как правило, внепроизводственные расходы включаются в себестоимость отдельных видов продукции пропорционально их фабрично-заводской себестоимости. 

Себестоимость отдельных видов продукции определяется путем составления калькуляций, в которых показывается величина затрат на производство и реализацию единицы продукции. Калькуляции составляются по статьям расходов, принятым в данной отрасли промышленности. Различают три вида калькуляций: плановую, нормативную и отчетную
. В плановой калькуляции себестоимость определяется путем расчета затрат по отдельным статьям, а в нормативной - по действующим на данном предприятии  нормам, и поэтому она в отличие от плановой калькуляции в связи со снижением нормативов в результате проведения организационно-технических мероприятий пересматривается, как правило, ежемесячно. Отчетная калькуляция составляется на основе данных бухгалтерского учета и показывает фактическую себестоимость изделия, благодаря чему становятся возможными проверка выполнения плана по себестоимости изделий и выявление отклонений от плана на отдельных участках производства. 

Правильное исчисление себестоимости продукции имеет важное значение: чем лучше организован учет, чем совершеннее методы калькулирования, тем легче выявить посредством анализа резервы снижения себестоимости продукции. На промышленных предприятиях  применяются три основных метода калькулирования себестоимости и учета затрат на производство: позаказный, попередельный и нормативный. 

Позаказный метод применяется чаще всего в индивидуальном и мелкосерийном производстве, а также для калькулирования себестоимости работ ремонтного и экспериментального характера. Метод этот состоит в том, что затраты на производство учитываются по заказам на изделие или на группу изделий. Фактическая себестоимость заказа определяется по окончании изготовления изделий или работ, относящихся к этому заказу, путем суммирования всех затрат по данному заказу. Для исчисления себестоимости единицы продукции общая сумма затрат по заказу делится на количество выпущенных изделий. 

Попередельный метод калькулирования себестоимости находит применение в массовом производстве с коротким, но законченным технологическим циклом, когда выпускаемая предприятием  продукция однородна по исходному материалу и характеру обработки. Учет затрат при этом методе осуществляется по стадиям (фазам) производственного процесса. 

Нормативный метод учета и калькулирования является наиболее прогрессивным, ибо позволяет вести повседневный контроль над ходом производственного процесса, над выполнением заданий по снижению себестоимости продукции. В этом случае затраты на производство подразделяются на две части: затраты в пределах норм и отклонения от норм расхода. Все затраты в пределах норм учитываются без группировки, по отдельным заказам. Отклонения от установленных норм учитываются по их причинам и виновникам, что дает возможность оперативно анализировать причины отклонений, предупреждать их в процессе работы. При этом фактическая себестоимость изделий при нормативном методе учета определяется путем суммирования затрат по нормам и затрат в результате отклонений и изменений текущих нормативов.

Далее рассмотрим собственный капитал предприятия.

Под собственным капиталом понимают совокупность экономических отношений, позволяющих включить в хозяйственный оборот финансовые ресурсы, принадлежащие либо собственникам, либо самому хозяйственному субъекту. 

Согласно п.66 Положения по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в Российской Федерации, утвержденного Приказом Минфина России от 29.07.1998 №34н, в составе собственного капитала организации учитываются уставный (складочный), добавочный и резервный капиталы, нераспределенная прибыль и прочие резервы.

Составляющие собственного капитала можно подразделить на две группы:

· инвестированный капитал, т.е. капитал, вложенный собственниками в предприятие;

· накопленный капитал, т.е. капитал, созданный на предприятии за счет части полученной прибыли сверх того, что был образован в результате первоначального и последующих дополнительных взносов собственников.

На действующем предприятии собственный капитал представлен следующими основными формами (рис. 1.2).

1. Уставный капитал. Характеризует первоначальную сумму собственного капитала предприятия, инвестированную в формирование его активов для начала осуществления хозяйственной деятельности. Его размер определяется учредительными документами и уставом предприятия. Для предприятия отдельных сфер деятельности и организационно - правовых форм (акционерное общество, общество с ограниченной ответственностью) минимальный размер уставного капитала регулируется законодательством.

Рис. 1.2. Формы функционирования собственного капитала предприятия

2. Резервный капитал. Представляет собой зарезервированную часть собственного капитала предприятия, предназначенную для внутреннего страхования его хозяйственной деятельности. Размер этой резервной части собственного капитала определяется учредительными документами. Формирование резервного капитала осуществляется за счет прибыли предприятия (минимальный размер отчислений прибыли в резервный фонд регулируется законодательством).

3.  Специальные (целевые) финансовые фонды. К ним относятся целенаправленно сформированные фонды собственных финансовых средств с целью их последующего целевого расходования. В составе этих финансовых фондов обычно выделяют: амортизационный фонд, ремонтный фонд, фонд охраны труда, фонд развития производства и т.д. Порядок формирования и использования средств этих фондов регулируется уставом и другими учредительными документами предприятия.

4.  Нераспределенная прибыль. Характеризует часть прибыли предприятия, полученную в предшествующем периоде и не использованную на потребление собственниками (акционерами, пайщиками) и персоналом. Эта часть прибыли предназначена для капитализации, т.е. для реинвестирования на развитие производства. По своему экономическому содержанию она является одной из форм резерва собственных финансовых средств предприятия, обеспечивающих его производственное развитие в предстоящем периоде.

5.  Прочие формы собственного капитала. К ним относятся расчеты за имущество (при сдаче его в аренду), расчеты с участниками (по выплате им доходов в форме процентов или дивидендов) и некоторые другие, отражаемые в первом разделе пассива баланса.

Использование собственного капитала для финансирования деятельности предприятия характеризуется следующими основными положительными особенностями
:

1. Простотой привлечения, так как решения, связанные с увеличением собственного капитала (особенно за счет внутренних источников его формирования) принимаются собственниками и менеджерами предприятия без необходимости получения согласия других хозяйствующих субъектов.

2. Более высокой способностью генерирования прибыли во всех сферах деятельности, т.к. при его использовании не требуется уплата ссудного процента во всех его формах.

3. Обеспечением финансовой устойчивости развития предприятия, его платежеспособности в долгосрочном периоде, а соответственно и снижением риска банкротства.

Вместе с тем, собственному капиталу присущи следующие недостатки:
1. Ограниченность объема привлечения, а, следовательно, и возможностей существенного расширения операционной и инвестиционной деятельности предприятия в периоды благоприятной конъюнктуры рынка на отдельных этапах его жизненного цикла.

2. Высокая стоимость в сравнении с альтернативными заемными источниками формирования капитала.

3. Неиспользуемая возможность прироста коэффициента рентабельности собственного капитала за счет привлечения заемных финансовых средств, так как без такого привлечения невозможно обеспечить превышение коэффициента финансовой рентабельности деятельности предприятия над экономической.

Все источники формирования и увеличения собственного капитала можно разделить на внутренние и внешние (таблица 1.2).

В составе внутренних источников формирования собственных финансовых ресурсов основное место принадлежит прибыли, остающейся в распоряжении предприятия, она формирует преимущественную часть его собственных финансовых ресурсов, обеспечивает прирост собственного капитала, а соответственно и рост рыночной стоимости предприятия.

Таблица 1.2
Источники формирования и увеличения собственного капитала

	Внутренние
	Внешние

	· чистая прибыль предприятия;

· амортизационные отчисления;

· фонд переоценки имущества;

· доходы от сдачи имущества в аренду, расчеты с учредителями
	· выпуск акций;

· безвозмездная финансовая помощь;

· активы, передаваемые предприятию бесплатно в порядке благотворительности


Определенную роль в составе внутренних источников играют также амортизационные отчисления, особенно на предприятиях с высокой стоимостью используемых собственных основных средств и нематериальных активов; однако сумму собственного капитала предприятия они не увеличивают, а лишь являются средством его реинвестирования. Прочие внутренние источники не играют заметной роли в формировании собственных финансовых ресурсов предприятия. 

В составе внешних источников формирования собственных финансовых ресурсов основное место принадлежит привлечению предприятием дополнительного паевого (путем дополнительных взносов средств в уставный фонд) или акционерного (путем дополнительной эмиссии и реализации акции) капитала. 

Для отдельных предприятий одним из внешних источников формирования собственных финансовых ресурсов может являться предоставляемая им безвозмездная финансовая помощь (как правило, такая помощь оказывается лишь отдельным государственным предприятиям разного уровня). 

В число прочих внешних источников входят бесплатно передаваемые предприятию материальные и нематериальные активы, включаемые в состав его баланса. 
2.  Анализ рентабельности предприятий металлургической отрасли 
2.1 Краткая характеристика «Северсталь-групп» 

Создание «Северсталь-групп» было предопределено динамичным развитием крупнейшего в России металлургического предприятия – ОАО «Северсталь».

Изначально в своей деятельности «Северсталь» выходила за пределы металлургической отрасли, двигаясь вверх и вниз по производственной цепочке. Для гарантированного снабжения комбината сырьем приобретались добывающие предприятия: в 1994 году - производящий железорудные окатыши «Карельский окатыш» в Республике Карелия, год спустя - Оленегорский горно-обогатительный комбинат в Мурманской области. Осенью 2001 года «Северсталь» приобрела акции «Угольной компании «Кузбассуголь» (Кемеровская область). Формировался блок сбытовых компаний, продающих металлургическую продукцию в России и за рубежом.

По мере своего роста и развития металлургический комбинат приобретал активы, обеспечивающие выпуск продукции с высокой добавленной стоимостью. В течение 2000-2001 гг. Группа компаний ОАО «Северсталь» становится основным акционером Ульяновского автомобильного завода и Заволжского моторного завода. Участие «Северстали» в управлении автомобильными активами обеспечивало более полную переработку и сбыт производимого металла.

В 2002 году ОАО «Северсталь» создает совместное с европейским концерном «Arcelor» предприятие по выпуску оцинкованного автолиста с покрытием для наружных и внутренних панелей автомобилей.

В этом же году на базе входивших в состав ОАО «Северсталь» структурных подразделений по производству товаров народного потребления создаются компании «Северсталь-Эмаль» и «Северсталь-Мебель»
.

До 2002 года предприятия «Северстали» существовали как структура конгломеративного типа, когда разные, не связанные между собой виды бизнеса были заключены в рамки одной группы. Процесс преобразования металлургической компании в многопрофильный бизнес требовал принципиально новой системы управления, которая бы позволяла эффективно развивать каждый бизнес с учетом его отраслевой специфики и в то же время – объединяла предприятия с помощью единых правил и стандартов.

Весной 2002 года Совет директоров ОАО «Северсталь» принимает решение о реструктуризации активов, принадлежащих компании. 3 июня 2002 года образована компания «Северсталь-групп». В рамках нового холдинга создаются три дивизиона: металлургический, Северсталь-Ресурс и Северсталь-Авто.

Официальное оформление структуры холдинга состоялось 21 июня 2002 года на годовом собрании акционеров и Совете директоров ОАО «Северсталь». Генеральный директор металлургического комбината Алексей Мордашов был избран председателем Совета директоров ОАО «Северсталь» и стал генеральным директором компании «Северсталь-групп».

Исследовательским, информационным, образовательным, методическим и консультационным центром холдинга является Корпоративный университет «Северсталь», созданный в августе 2001 года. Он выполняет задачи по поддержке управленческих решений менеджмента Группы, формирует систему управления знаниями и единую культуру ведения бизнеса в рамках холдинга.

В 2003 году  году «Северсталь» приобрела акции угледобывающего объединения «Воркутауголь». Весной 2004 года, «Северсталь» приступает к строительству на промышленной площадке в городе Колпино (Санкт-Петербург) «Ижорского трубного завода» - комплекса по производству труб большого диаметра для газо- и нефтепроводов.

В рамках глобальной стратегии консолидации в металлургической отрасли и в целях усиления своих позиций на рынке высокотехнологичной продукции, в январе 2004 году ОАО «Северсталь» приобретает активы пятой по величине сталелитейной компании США – Rouge Industries Inc, получивший название Severstal North America Inc. В апреле 2005 года «Северсталь-групп» завершает сделку по приобретению пакета акций Lucchini Group – одной из крупнейших металлургических компаний Европы, объединяющей около 20 предприятий в Италии, Франции, Великобритании и Швеции.

В 2005 году также завершилось структурное оформление метизных активов Группы. 1 июля 2004 года полномочия единого исполнительного органа предприятий ОАО «Череповецкий сталепрокатный завод» (г.Череповец), ОАО «Орловский сталепрокатный завод» (г.Орел) и ООО «Волгометиз» (г.Волгоград) переданы Управляющей компании ЗАО «Северсталь-метиз».

В холдинг «Северсталь-групп» также входит ряд компаний, не объединенных в дивизионы. Это группа предприятий по лесозаготовке и деревопереработке «Свеза-лес», страховая компания «Шексна», Меткомбанк и авиапредприятие «Северсталь» и другие.
2.2 Анализ рентабельность «Северсталь-групп»

В 2005 г. от ведения производственно-финансовой деятельности получено совокупной балансовой прибыли в размере 3076,23 млн. руб.

По данным Госкомстата за 2005 г. совокупный объем промышленной продукции и услуг в стоимостном выражении составил 130423,11 млн. руб.
Показатели рентабельности являются важными характеристиками факторной среды формирования прибыли (и дохода) предприятий. По этой причине они являются обязательными элементами сравнительного ана​лиза и оценки финансового состояния предприятия. При анализе произ​водства показатели рентабельности используются как инструмент инвес​тиционной политики и ценообразования.

Показатели рентабельности характеризуют эффективность работы предприятия в целом, доходность различных направлений деятельности, окупаемость затрат и т.д. Они более полно, чем прибыль, отражают окончательные результаты хозяйствования, потому что их величина показывает соотношение эффекта с наличными и используемыми ресурсами. Их используют для оценки деятельности предприятия и как инструмент инвестиционной политики в ценообразовании.

Показатели рентабельности можно объединить в несколько групп:

1. Показатели, характеризующие окупаемость издержек производства и инвестиционных проектов.

2. Показатели, характеризующие прибыльности продаж.

3. Показатели, характеризующие доходность капитала и его составных частей.

Расчет относительных показателей эффективности деятельности предприятия обобщим в таблице 2.1.

Таблица 2.1
Оценка эффективности деятельности «Северсталь-групп»
	Наименование показателя
	Формула расчета
	Величина показателя

	
	
	2003
	2004
	2005

	2 Оценка рентабельности

	2.1 Рентабельность производственной (основной) деятельности (окупаемость издержек) %
	Прибыль от продажи/Себестоимость реализованной продукции
	0,055
	0,051
	0,033

	2.1 Рентабельность продаж (продукции), %
	Валовая прибыль / Выручка от реализации
	0,132
	0,127
	0,113

	2.3 Рентабельность совокупного капитала %
	Чистый доход/Итог среднего баланса-нетто
	0,153
	0,155
	0,113

	2.4 Рентабельность собственного капитала %
	Чистый доход/Средняя величина собственного капитала
	0,269
	0,247
	0,165

	2.5 Затраты на 1 руб. реализованной продукции
	Себестоимость реализованной продукции/Выручка от реализации
	0,868
	0,873
	0,887


Характеризуя результативность деятельности предприятия, следует отметить, предприятие низко-рентабельно: так коэффициент рентабельности основной его деятельности к 2005 г анализируемого периода составляет 3.3%. Таки образом с каждого рубля, затраченного на производство и реализацию продукции, предприятие имеет прибыль в размере 3 коп. К тому же наблюдается снижение уровня рассмотренного показателя на 2.2%  по отношению к 2003 г. анализируемого периода, что говорит о наметившихся значительных ухудшениях в деятельности предприятия. Это подтверждает и снижение остальных показателей рентабельности предприятия, оценивая уровень которых можно отметить относительно невысокий уровень доходности продукции и капитала. Так наблюдается снижение показателя рентабельности продаж с 13,2% до 11,3% и показателей рентабельности совокупного и собственного капитала соответственно с 15,3% до 11,3% и с 26,9 до 16,5%. 
[image: image1.emf]Динамика показателей доходности 

предприятия

0

0,05

0,1

0,15

0,2

0,25

0,3

Рентабельность

продукции, %

Рентабельность

основной

деятельности %

Рентабельность

совокупного

капитала %

Рентабельность

собственного

капитала %

2003 год2004 год2005 год


Рис. 2.1 Динамика показателей доходности предприятия
Оценивая динамику затрат, приходящихся на 1 руб. реализованной продукции, можно заметить, увеличение их доли с 86 коп до 88 коп или на 2%. Таким образом, низкий уровень рентабельности продукции (продаж) является следствием роста и без того высокой доли производственных затрат предприятия, а также, скорее всего, неэффективности действующей ценовой политики исследуемого предприятия. 

Анализ показателей доходности капитала свидетельствует о необходимости повышения эффективности использования имеющихся на предприятии ресурсов.

Таким образом, по полученным данным, мы можем прийти к выводу, что происходит снижение рентабельности предприятия металлургической отрасли, поэтому целесообразно рассмотреть факторы, повлиявшие  на данное изменение, о чем и пойдет речь в следующей главе.
3. Факторы, ограничивающие развитие металлургической  отрасли и перспективы ее развития в РФ
3.1 Анализ факторов, ограничивающих развитие металлургической промышленности

Существенным ограничением развития металлургической промышленности является недостаточный уровень конкурентоспособности ее продукции. Технологический уровень металлургических производств в России низок в сравнении с промышленно-развитыми странами. Средний износ активной части (машин и оборудования) основных производственных фондов в металлургической промышленности достиг 70%. Только 30% применяемых в металлургии технологических схем соответствуют современному мировому уровню, а 28% являются устаревшими и не имеют резервов для модернизации. 
Недостаточно высокий технологический уровень производств обуславливает значительное отставание по ряду основных технико-экономических показателей российской металлургии от металлургии развитых стран (США, ЕС, Японии):

· средняя энергоемкость выплавки стали и производства алюминия - выше на 20-30%; 

· количество отходов при производстве проката - выше в 2 раза; 

· средняя производительность труда - ниже в 2,5 - 3 раза; 

· суммарное удельное негативное воздействие на окружающую среду - выше в 2 раза. 
В этих условиях задача государства - стимулирование прогрессивных технологических сдвигов и создание условий для перехода металлургической промышленности на инновационный путь развития. Решение этой задачи предполагает, с одной стороны, стимулирование внедрения ресурсосберегающих и природоохранных технологий путем разработки и утверждения прогрессивных технологических нормативов выбросов и сбросов веществ в окружающую среду для металлургических предприятий. С другой стороны, учитывая нехватку у предприятий средств на инвестиционные цели (удельные инвестиции в российской металлургии в среднем в 2-3 раза меньше, чем у зарубежных конкурентов), необходимо создание благоприятных условий для предприятий, осуществляющих техническое перевооружение. В этой связи, целесообразно отменить пошлины на импортируемое технологическое оборудование для металлургии, не производимое в России, а также разработать механизм предоставления налоговых и иных льгот, предусмотренных Федеральным законом "Об охране окружающей среды" при внедрении технологий, обеспечивающих существенное улучшение экологической ситуации. 

Инновационное развитие металлургии предполагает реализацию комплекса мер по реформированию и развитию отраслевой научной сферы, в частности, создание Федерального центра науки и высоких технологий в области металлургии, по концентрации бюджетного финансирования на важнейших инновационных проектах с привлечением стороннего финансирования, 

При этом целесообразно осуществление точечных мер по поддержке, в том числе, в виде долевого участия государства, проектов освоения и расширения производства высокотехнологичных импортозамещающих видов металлопродукции. 
Одной из причин недостаточной конкурентоспособности отечественной металлургии является сложное состояние минерально-сырьевой базы. В целом конкурентоспособность рудно-сырьевой базы отечественной металлургии ниже чем у ведущих стран, формирующих мировой рынок. Это обусловлено более низким качеством добываемого минерального сырья по большинству металлов, а также более сложными горно-геологическими и экономико-географическими условиями разработки месторождений. По отдельным стратегическим металлам - марганец, хром, титан, цирконий - рудная база в России практически отсутствует, а осваивать большинство имеющихся месторождений в современных экономических условиях нецелесообразно. Не имеется достаточной рудной базы по бокситам, олову, вольфраму, редкоземельному сырью иттриевой группы, недостаточно обеспечены сырьем предприятия черной металлургии Урала и Западной Сибири. При этом, по оценкам международных организаций, налоговая нагрузка на горно-обогатительные предприятия в России не менее, чем в 1,5 раза выше, чем у основных зарубежных производителей. 

Основной мерой поддержки развития рудно-сырьевой базы металлургии должно стать совершенствование законодательной базы по недропользованию в направлении дифференциации ставок налогообложения на добычу полезных ископаемых в части руд черных и цветных металлов в зависимости от условий разработки, что предполагает внесение изменений в 26 Главу II части Налогового Кодекса, а также исключение из налогооблагаемой базы налога на имущество специфических неликвидных для горно-обогатительных предприятий объектов. Важным фактором развития металлургической промышленности с позиций ее ресурсного обеспечения является расширение использования вторичного сырья - лома и отходов черных и цветных металлов. Использование лома при производстве металлов приводит к экономии энергоресурсов, сырья, материалов, повышает эффективность использования технологических агрегатов, снижает вредное воздействие на окружающую среду. При выплавке 1т стали с применением металлолома экономится 180 квт/ч электроэнергии, 0,8 т угля, 175 куб м природного газа. 
В России накоплен значительный металлофонд, превышающий 1,3 млрд.т, более половины которых приходится на машины и оборудование. Вследствие прогрессирующего износа основных производственных фондов количество образующегося амортизационного лома продолжает возрастать. Если в 1970 году производственного оборудования старше 10 лет было менее 30%, в 1990 году - 42%, то в 2003 году - более 80%. Образующиеся лом и отходы вторичных металлов собираются и используются не в полном объеме, - по оценке, лома и отходов вторичных черных металлов собирается в 1,5 раза меньше, чем образуется. 

Наряду с этим, на рынке вторичных металлов получили распространение правонарушения, связанные с хищениями готовой продукции и изделий из металлов, приводящие к значительным потерям для предприятий энергетики, железнодорожного транспорта и других отраслей экономики. В первую очередь это относиться к дорогостоящим цветным металлам. Установленные ставки вывозных таможенных пошлин на лом меди и алюминия в размере 50%, делают экспорт лома этих металлов экономически невыгодным - их экспорт практически прекратился, снизившись с 350 и 400 тыс. т в 1997 году до 9 и 5 тыс. т в 2003 году. 

Таким образом, создана нормативная правовая база, позволяющая навести порядок в сфере оборота металлолома, однако она используется не в полной мере (допускается выдача лицензий на отдельные элементы вида деятельности и прием в эксплуатацию объектов, не отвечающих установленным требованиям, продолжают функционировать территориально обособленные приемные пункты лома цветных металлов, продолжается прием от населения не бытового лома и т.д.). В целях совершенствования организации сбора и переработки лома и отходов черных и цветных необходимо широкое использование инструментов лицензирования деятельности по заготовке, переработке и реализации лома черных и цветных металлов, внесение поправок в Уголовный и Уголовно-процессуальный кодексы, Кодекс РФ об административных правонарушениях, предусматривающих усиление ответственности за нарушение правил обращения с ломом, организация постоянного контроля за соблюдением правил обращения с ломом и положений о лицензировании, а также введение государственного федерального статистического наблюдения за объемами заготовки, переработки и реализации лома и отходов черных и цветных металлов. 

Конкурентоспособность продукции металлургической промышленности во многом предопределяется стоимостью продукции и услуг отраслей-монополистов: электроэнергетики, газовой промышленности, железнодорожного транспорта. Доля затрат на услуги этих монополий в стоимости средней единицы продукции черной металлургии достигает 30-35%, цветной металлургии - 15-20%. Причем в ряде подотраслей, таких как железорудная, алюминиевая эта доля составляет около 40%. В начале 2004 года ситуация на значительной части металлургических предприятий в связи с ростом тарифов монополий и падением мировых цен приблизилась к критической. Экспорт примерно трети продукции черной металлургии нерентабелен, к пределу рентабельности приблизились предприятия ряда подотраслей цветной металлургии. В перспективе указанные отрасли-монополисты предполагают повысить цены на свою продукцию и услуги в 1,5-2 раза в сопоставимых ценах. В условиях, когда структурная перестройка металлургической отрасли не завершена и энерго- и ресурсоемкость производств остается более высокой, чем у зарубежных производителей, дальнейший опережающий рост цен и тарифов естественных монополий неизбежно превратит подавляющее большинство предприятий металлургической промышленности в убыточные. Это приведет к вынужденному резкому сокращению поставок металлопродукции на экспорт, значительному снижению объемов производства, увольнению десятков тысяч трудящихся и осложнению социальной обстановки. 

В целях оптимизации цен и тарифов на продукцию и услуги отраслей-монополистов и обеспечения роста производства на предприятиях металлургического комплекса целесообразно установление пределов роста цен и тарифов на продукцию и услуги естественных монополий на среднесрочную перспективу (3-4 года) на основе единой методики, а также дифференциация тарифов естественных монополий для различных подотраслей металлургической промышленности на основании расчетов по ожидаемой конкурентоспособности их продукции, в частности установление экономически обоснованных железнодорожных тарифов на доставку металлопродукции на Дальний Восток.

3.2 Перечень мер по развитию металлургической промышленности до 2010 года 

Реализация основных направлений развития металлургической промышленности России и повышение конкурентоспособности ее продукции до 2010 года напрямую зависит от эффективности государственных мер, касающихся деятельности предприятий отрасли
. 

В целях поддержки экспорта металлопродукции и защиты российских производителей на внешних рынках необходимо: 

установление экспортных пошлин на металлопродукцию с учетом изменения конъюнктуры внешних рынков, в частности, отмена экспортной пошлины на черные металлы и дифференциация экспортных пошлин на цветные металлы в соответствии с котировками на Лондонской бирже металлов;

до присоединения России к ВТО - активизация проведения переговоров по вопросам обеспечения недискриминационных условий доступа российской металлопродукции на внешние рынки (в первую очередь, на рынки США, ЕС и Китая), в частности, по вопросу закрепления за Россией безусловного статуса страны с рыночной экономикой при проведении антидемпинговых, компенсационных и защитных расследований в отношении экспорта российской металлопродукции.

В целях защиты отечественных производителей металлопродукции на внутреннем рынке необходимо: 

расширение практики применения тарифных и нетарифных мер в рамках антидемпинговых, компенсационных и защитных расследований для сокращения объемов необоснованного импорта металлопродукции и повышение оперативности применения этих мер в соответствии с изменениями рыночной конъюнктуры; 

при присоединении России к ВТО - соблюдение интересов отечественных производителей металлопродукции, в частности, обеспечение защиты наиболее чувствительных видов металлопродукции путем повышения уровней связывания (плавиковый шпат, стальные трубы большого диаметра), а также увеличения длительности имплементационного периода до 5-7 лет (прокат из нержавеющей стали, стальные трубы, рельсы и крепежная продукция); 

обеспечение равного доступа отечественных производителей к получению заказов на поставку металлопродукции при формировании программ модернизации железнодорожного транспорта, электроэнергетики и газовой отрасли, а также при реализации проектов с участием государства в других отраслях экономики, в частности, путем проведения открытых тендеров на закупку металлопродукции; 

завершение формирования нормативно-правовой базы по обеспечению предусмотренной законом доли участия российских предприятий в подрядных работах при реализации этих проектов, в частности, осуществление контроля за обоснованностью включения в конкурсную проектную документацию на строительство объектов по СРП иностранных норм и стандартов на прокат, трубы и другие виды металлопродукции. 

Для обеспечения перехода металлургической промышленности на инновационный путь развития необходимо: 

концентрация бюджетного финансирования на важнейших инновационных проектах государственного значения для реализации критических технологий федерального уровня "Технологически совмещаемые модули для металлургических производств" и "Металлы и сплавы со специальными свойствами" в рамках приоритетных направлений "Производственные технологии" и "Новые материалы и химические технологии" с целью форсированного повышения конкурентоспособности российской металлургии; 

создание Федерального центра науки и высоких технологий в области металлургии на базе ведущих государственных научных центров в области металлургии и металлургического машиностроения с привлечением академических и образовательных институтов, на который будут возложены, в том числе, функции по государственным аудиту и сертификации существующих горных и металлургических техники и технологий, проведению государственной экспертизы научно-технических и инвестиционных проектов, а также целесообразности закупки импортного оборудования; 

отмена пошлины на импортируемое технологическое оборудование для металлургической промышленности, не производимое в России; 

стимулирование внедрения ресурсосберегающих и природоохранных технологий, в частности, путем разработки и утверждения в соответствии с Федеральным законом "Об охране окружающей среды" # 7-ФЗ от 10 января 2002 года (ст. 23) прогрессивных технологических нормативов выбросов и сбросов веществ в окружающую среду для металлургических предприятий на основе показателей наилучших металлургических технологий; 

реализация мер по стимулированию сокращения неэффективных производственных мощностей по производству мартеновской стали, в том числе путем предоставления налоговых и иных льгот, предусмотренных Федеральным законом "Об охране окружающей среды" # 7-ФЗ от 10 января 2002 года (ст. 14) при внедрении наилучших технологий (кислородно-конвертерной и электропечной), обеспечивающих существенное улучшение экологической ситуации; 

совершенствование технического регулирования в металлургии путем разработки отраслевых технических регламентов, учитывающих особенности производства конкретных видов металлопродукции и максимально гармонизированных с международными стандартами и требованиями; 
В целях поддержки развития рудно-сырьевой базы металлургии необходимо:

совершенствование законодательных актов по недропользованию в части установления дифференцированных ставок налогообложения на добычу полезных ископаемых в зависимости от качества полезного ископаемого, горно-геологических и экономико-географических условий разработки; стимулирования предприятий, направляющих средства на финансирование разведки и освоение новых участков месторождений для поддержания мощностей по добыче руд;

оптимизация налогового законодательства в части исключения из налогооблагаемой базы налога на имущество специфических неликвидных для горно-обогатительных предприятий объектов (отвалов, хвостохранилищ, горных выработок, природоохранных объектов и др.). 

В целях оптимизации цен и тарифов на продукцию и услуги отраслей-монополистов и обеспечения роста производства на предприятиях металлургической промышленности необходимо: 

установление пределов роста цен и тарифов на продукцию и услуги естественных монополий на среднесрочную перспективу (3-4 года) на основе единой методики с целью расширения периодов планирования хозяйственной деятельности металлургическими предприятиями - крупными потребителями продукции и услуг монополий; 

дифференциация тарифов естественных монополий для подотраслей металлургической промышленности со значительной долей услуг монополистов в себестоимости продукции на основании расчетов по ожидаемой конкурентоспособности их продукции, в частности установление экономически обоснованных железнодорожных тарифов на доставку металлопродукции на Дальний Восток; 
В целях совершенствования организации сбора и переработки лома и отходов черных и цветных металлов необходимо: 

широкое использование инструментов лицензирования деятельности по заготовке, переработке и реализации лома черных и цветных металлов, в частности, разработка новых положений о лицензировании этих видов деятельности, предусматривающих ужесточение технических и иных требований к лицензиатам в целях обеспечения более полного вовлечения в оборот лома и отходов металлов и упорядочения рынка лома; 

усиление ответственности за нарушение правил обращения с ломом и отходами цветных и черных металлов и их отчуждения путем принятия Федеральных законов "О внесении дополнений в Уголовный кодекс Российской Федерации и Уголовно-процессуальный кодекс Российской Федерации" и "О внесении дополнения в Кодекс Российской Федерации об административных правонарушениях"; 

организация постоянного контроля за соблюдением правил обращения с ломом и отходами цветных и черных металлов и их отчуждения и положений о лицензировании деятельности по заготовке и переработке лома цветных и черных металлов; 

введение государственного федерального статистического наблюдения за объемами заготовки, переработки и реализации лома и отходов черных и цветных металлов. 

В области социальной политики необходима реализация мер государственной и региональной поддержки по трудоустройству высвобождаемых работников, включая создание новых рабочих мест, организацию переподготовки, а также обеспечение досрочного выхода на пенсию с установлением повышенных ее размеров до достижения пенсионного возраста и др. 

В общем виде, перспективы развития и модернизации металлургической промышленности в значительной мере зависят от возможности формирования у металлургических компаний собственных финансовых источников и привлечения заемных средств, что, в свою очередь, связано с совершенствованием законодательства в области инвестиционной, тарифной, инновационной и бюджетной политики, внешнеэкономической деятельности, налогообложения, ценообразования и ряда других сфер. 
В настоящее время значительная часть металлургических предприятий подошла к порогу рентабельности. Если не предпринимать мер по развитию отрасли металлургическую промышленность ожидает негативный сценарий развития. Эффективная реализация перечисленных мер по устранению ВНИМАНИЕ! ЭТО ДЕМОНСТРАЦИОННАЯ РАБОТА ВЫПОЛНЕННА АВТОРАМИ NEZACHETOV.NET 

МАТЕРИАЛ НЕПОЛНЫЙ

Заключение
В первой главе были рассмотрены различные виды рентабельности, а также показатели, влияющие на рентабельность предприятия. По изученному материалу, делаем вывод, что рентабельность  это относительный показатель, определяющий уровень доходности бизнеса. Показатели рентабельности характеризуют эффективность работы предприятия в целом, доходность раз​личных направлений деятельности.
Проведенная во второй главе оценка эффективности деятельности исследуемого предприятия, показала, что предприятие является низко-рентабельным, что свидетельствует о неэффективном использовании имеющихся на предприятии ресурсов и неэффективности деятельности предприятия в целом, к тому же на предприятии наметилась тенденция дальнейшего ухудшения результативности его деятельности.
Также, в работе были рассмотрены факторы, ограничивающие  полноценное развитие предприятий металлургической отрасли и перспективы ее развития, по итогам которой был сделан вывод, что  эффективная реализация необходимых мер по устранению ограничений и стимулированию развития металлургии должна привести к существенному улучшению качественных показателей работы отрасли и увеличению объемов производства к 2010 году на 20-30% в зависимости от сценариев развития российской и мировой экономики. 
Конкретно анализируемому предприятию, возможно, рекомендовать следующие меры по повышению доходности:
· разработать и реализовать стратегию, ориентированную на оптимизацию издержек производства;

· добиваться пересмотра ценовой политики в вышестоящей организации. 

Действенность указанных мер, способных повысить доходность предприятия, а значит, и улучшить ее общее финансовое состояние будет зависеть от скорости их воплощения в реальность.
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